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ZAPYTANIE OFERTOWE

nr zapytania:

KO1-RR/2025/5411.24/Alma

zapytanie ofertowe z
dnia:

28-10-2025 roku

zamawiajacy:

ALMA SIDOR SPOtKA Z OGRANICZONA ODPOWIEDZIALNOSCIA
ul. POLNA 42, 21-200 PARCZEW
NIP: 5390001575, KRS: 0000821849, REGON: 030012280

sposéb upublicznienia
zapytania:

Strona www: https://almaparczew.pl/

Numer wniosku:

KPOD.01.03-IW.01-5411/24

tytut projektu:

DYWERSYFIKACJA DZIALALNOSCI SPOLKI ALMA W | UODPORNIENIE NA PRZYSZLE
KRYZYSY.

tryb postepowania:

Zamowienie udzielane jest w trybie rozeznania rynku.

Postepowanie o udzielenie zamdwienia prowadzone jest zgodnie Wytycznymi w zakresie
kwalifikowalnosci wydatkdw w ramach Program Krajowy Plan Odbudowy i Zwiekszania
Odpornosci, Priorytet Odpornosc i konkurencyjnosé gospodarki- cze$¢ grantowa, Dziatanie
A1.2.1. Inwestycje dla przedsiebiorstw w produkty, ustugi i kompetencje pracownikéw oraz
kadry zwigzane z dywersyfikacjg dziatalnosci

Udzielnie zamdwienia jest realizowane w sposéb przejrzysty, obiektywny i
niedyskryminujacy z zachowaniem zasady uczciwej konkurencji i rGwnego traktowania
Wykonawcow.

UWAGA:

Zamawiajacy informuje, ze cata dokumentacja zwigzana z powyzszym postepowaniem
wit3acznie z petnymi ofertami i wszystkimi zatacznikami, na etapie rozliczen przekazywana
jest do instytucji rozliczajacej i innych instytucji lub firm kontrolujgcych projekt.

termin realizacji
zamowienia:

1. Czas realizacji przedmiotu zaméwienia: do 31-12-2025
Zamawiajacy zaznacza, iz dopuszcza mozliwosé wczesdniejszej realizacji.

2. Miejsce realizacji przedmiotu zamdwienia:
ALMA SIDOR SPOLKA Z OGRANICZONA ODPOWIEDZIALNOSCIA
ul. POLNA 42, 21-200 PARCZEW

termin zwigzania
oferta:

30 dni. Bieg terminu zwigzania ofertg rozpoczyna sie wraz z uptywem terminu sktadania
ofert.

miejsce i termin
ztozenia oferty:

Oferty mozna sktada¢ w formie papierowej, sktadanej lub wysytanej na adres:
ALMA SIDOR SPOtKA Z OGRANICZONA ODPOWIEDZIALNOSCIA

ul. POLNA 42, 21-200 PARCZEW

lub na adres e-mail: almawnioski@gmail.com

do dnia 03-11-2025

rodzaj zamowienia:

dostawa

wspolny stownik
zamoéwien (CPV):

85312320-8 - Ustugi doradztwa
72212900-8 - Rézne ustugi opracowywania oprogramowania i systemy komputerowe
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80500000-9 - Ustugi szkoleniowe

opis przedmiotu
zamowienia:

PRZEDMIOTEM ZAPYTANIA JEST DOSTAWA ROZWIAZAN Z ZAKRESU MARKETINGU.

OPIS PROJEKTU:

Projekt dotyczy wdrozenia innowacyjnych rozwigzan minimalizujacych ryzyko spowolnienia
lub zaprzestania dziatalnosci firmy, wynikajgcych z czynnikdéw losowych.

Przewidywanie przysztych zdarzen wynikajacych z pandemii i przeciwdziatanie im wymusza
wprowadzenie srodkéw zapobiegawczych u Wnioskodawcy majgcych na celu
wprowadzenie funkcji umozliwiajgcych wdrozenie innowacyjnych produktéw i procesu
zarzadzania i obrotem ustugami niezaleznie od sytuacji kryzysowych.

Zdywersyfikowanie dziatalnos$ci bedzie polegaé na oferowaniu dostawy wyrobéw
wedliniarskich (porcjowanych lub w kawatku), nabiatowych (sery), rybnych i nowych
wyrobdéw garmazeryjnych dla klienta B2C; klientéw B2B (np. hoteli, domdéw weselnych, firm
eventowych).

Dziatalnos¢ prowadzona bedzie w ramach PKD 56.21.Z Przygotowywanie i dostarczanie
zywnosci dla odbiorcow zewnetrznych (katering).

Region Parczewa stynie ze swoich wysokiej jakosci zréznicowanych produktéw rolnych:
owocow, warzyw i grzybdw, a takze ich przetworstwa. Dlatego tez dziatalnos¢ bedzie
prowadzona pod nowg markg “Smaki Parczewskie”, a sprzedawane wyroby bedg pochodzi¢
przede wszystkim z produktow regionalnych.

Zdywersyfikowanie dziatalnosci bedzie polegac na poszerzeniu oferty o:

- produkty (dotychczas produkowane na potrzeby witasne hotelu i restauracji) w formie
dostaw dla zewnetrznych odbiorcow,

- nowe produkty dotychczas nie produkowane w formie dostaw dla zewnetrznych
odbiorcéw, oraz wprowadzeniu nowych sposobdéw dotarcia do klienta.

Nowa ustuga przedsiewziecia MSP polegajaca na dystrybucji i produkcji wyrobéw
miesnych, nabiatowych, rybnych i garmazeryjnych, opiera¢ bedzie sie na nowym systemie -
internetowej platformy sprzedazowej, umozliwiajgcej sprawng komunikacje z klientem
zarowno rynku B2C, jak i B2B.

W ofercie przedsiebiorstwa znajdg sie produkty takie jak: krokiety, pierogi z kapusta, pyzy,
knedle, bigos, burgery, kotlety (vege, rybne, mielone, burgerowe, hamburgerowe),
kaszanka, pasztet, czy kietbasa biata.

NAZWA PRODUKTU/UStUGI WPROWADZONEGO DO SPRZEDAZY W WYNIKU
ROZSZERZENIA, UNOWOCZESNIENIA DZIAtALNOSCI PRZEDSIEBIORSTWA LUB ZMIANY
PROFILU DZIAtALNOSCI PRZEDSIEBIORSTWA

Dostawy na wskazane miejsce zywnosci - wyrobdw garmazeryjnych/
cateringowych:

- wedliniarskich (porcjowanych lub w kawatku),

- nabiatowych (sery),

- rybnych

- garmazeryjnych : krokiety, pierogi z kapustg, pyzy, knedle, bigos, burgery, kotlety
(vege, rybne, mielone, burgerowe, hamburgerowe), wedliny, kaszanka, pasztet, czy
kietbasa biata.

Zamowienia przez platforme sprzedazowg

ODBUDOWY - Polska NextGenerationEU
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Réwnosciowe zasady horyzontalne

Zgodnos¢ z zasadg uniwersalnym projektowaniem:

1) rownych szans dla wszystkich: dla nowych pracownikéw takie same: mozliwosci,
Swiadczenia, przywileje - zapewniamy rowne prawa i rowne obowigzki zgodnie z zasadg
réwnego traktowania mezczyzn i kobiet, rowny dostep do zasobow: warunkéw
zatrudnienia, wynagradzania za prace o rownej wartosci, dostepu do zatrudnienia, dostepu
do doksztatcania np. szkolenia zawodowe, studia; przyznawania awansu, nagrod;
mozliwos¢ rozwoju osobistych umiejetnosci i dokonywania wybordéw.

2) elastycznosci w uzytkowaniu: zamoéwienia on-line

3) prostoty i intuicyjnosci w uzyciu: oprogramowanie intuicyjne, procesowe, tatwe do
obstugi

4) postrzegalnosci informacji: podana w sposéb prosty, jednoznaczny, tez graficzny

5) tolerancji na btedy — system bedzie eliminowat potencjalne btedy, dane i czynnosci beda
wybieralne, obstuga wedtug z géry okreslonej procedury

6) niewielkiego wysitku fizycznego podczas uzytkowania: praca nie wymaga praktycznie
zadnego wysitku fizycznego;

7) rozmiaru i przestrzeni wystarczajgcej do uzytkowania: dostepnos¢ do budynku — parter
bez barier.

8) mobilnosci: zamdwienia na platformie on-line,

9) sprawnosci sensorycznej: przekaz spersonalizowany

10) komunikowania sie: standardy informacyjno-promocyjne a w dokumentacji
elektronicznej standardy cyfrowe na poziomie WCAG 2.1.

11) percepcji — jasny czytelny przekaz.

1. STRATEGIA MEDIOW SPOLECZNOSCIOWYCH — 1 SZTUKA

Opracowanie strategii mediéw spotecznosciowych w celu skutecznego
wykorzystania tych kanatéw oraz osigganiu celéw biznesowych. Wymagane
zaplanowanie dziatan, dzieki ktérym bedzie mozna zwiekszy¢ widocznosé marki,
budowad zaangazowanie i lojalnos¢ klientéw oraz generowac ruch na stronie
internetowe;.

Media spotecznosciowe beda prowadzone w sposdb zapewniajgcy budowanie
przestrzeni bezpiecznej dla 0séb z niepetnosprawnosciami. Strategia bedzie
zawierac aspekty wtasciwej komunikacji z osobami niepetnosprawnosciami.
Dodatkowo media spotecznosciowe zapewniajg dobrg droge komunikacji
internetowej z potencjalnymi klientami niewymagajaca kontaktu stacjonarnego
czy telefonicznego (co utatwi osobom z niepetnosprawnosciami zadawanie
ewentualnych pytan, czy sktadanie zastrzezen).

Parametry: raport

2. OPRACOWANIE NOWEGO MODELU BIZNESOWEGO — 1 SZTUKA

Doradztwo dotyczy modelu biznesowego jest niezbedne w celu uzyskania
odpornosci, wprowadzenia dywersyfikacji produktow i ustug w celu uzyskania
odpornosci. Dzieki nowemu podejsciu firma moze lepiej zrozumie¢ swoich
klientéw, optymalizowac swoje procesy, wprowadzac¢ innowacje i utrzymac
przewage konkurencyjng, skutecznie przeciwdziata¢ ryzykom oraz pozyska

KRAJOWY Rzeczpospolita Sfinansowane przez
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odpornosé na sytuacje krytyczne, uzyska elastycznos¢ dopasowania sie do
zmieniajgcych sie warunkéw.

Zostanie dokonana analiza dotychczasowego modelu biznesowego
przedsiebiorstwa wraz z propozycjg zmian tego modelu - nastgpi opracowanie
nowego modelu biznesowego pod katem dywersyfikacji dziatalnosci
przedsiebiorstwa.

Nowe podejscie pozwoli lepiej zrozumie¢ naszych klientow, ich potrzeby i
oczekiwania. Dzieki temu mozliwe bedzie dostosowanie oferty i obstugi do
zmieniajacych sie preferencji klientéw, co przyczyni sie do zwiekszenia lojalnosci i
zadowolenia klientéw. Opracowanie nowego modelu biznesowego umozliwi takze
zoptymalizowanie proceséow biznesowych. Poprzez analize obecnych dziatan, firma
bedzie stanie zidentyfikowac obszary, w ktérych mozna wprowadzic ulepszenia i
usprawnienia, co przyczyni sie do zwiekszenia efektywnosci dziatania firmy.
Wprowadzenie innowacji bedzie kluczowe dla utrzymania przewagi
konkurencyjnej na rynku. Nowy model biznesowy umozliwi wprowadzenie nowych
produktow i ustug, ktére bedg odpowiadaty na zmieniajace sie potrzeby klientow
oraz bedg lepiej dostosowane do wymagan rynkowych. Firma bedzie
przygotowana do przeciwdziatania ryzykom i sytuacjom kryzysowym, takim jak
pandemia. Dzieki elastycznosci nowego modelu biznesowego, firma bedzie w
stanie szybko reagowac na zmieniajgce sie warunki rynkowe oraz dostosowywacé
dziatania do nowych okolicznosci. W rezultacie, doradztwo w zakresie
opracowania nowego modelu biznesowego umozliwi uzyskanie odpornosci,
konkurencyjnosci oraz zdolnosci do skutecznego przeciwdziatania ryzykom na
rynku.

Doradztwo w zakresie opracowanie nowego modelu biznesowego jest niezbedne
w celu przygotowania firmy na wspoétprace z klientami z niepetnosprawnosciami
oraz dostosowanie warunkéw biznesu dla pracownikéw z niepetnosprawnosciami.

Parametry: Doradztwo obejmuje 120 godzin. Po wykonanej ustudze Wykonawca
ustug doradczych sporzadzi raport koncowy. W ramach gwarancji asysta przy
innych dziataniach.

3. PLATFORMA SPRZEDAZOWA — 1 SZTUKA

Zautomatyzowany system zamowien dla produktéw garmazeryjnych w celu
usprawnienia procesu przygotowania i dystrybucji i zapewnienia ciggtosci dostaw
w modelu B2C i modelu B2B. Klienci powinni méc zapoznac sie z ofertg, zamowi¢,
odnowic state zamowienie i sposéb odbioru dostawy z ptatnoscig przez
zewnetrzne systemy. Platforma ma zapewnic wyjscie z ofertg na rynek regionalny
zapewniajac wiekszy obszar dystrybucji niezaleznie od wystepujgcego ryzyka jak
np. pandemia.

Wprowadzenie nowych produktéw garmazeryjnych wymaga zautomatyzowania
systemu zamoéwien w celu usprawnienia procesu produkcyjnego i dystrybucji
zapewnienia ciggtosci dostaw w modelu B2C i modelu B2B. Klienci bedg mogli
zapoznac sie z oferty, zamoéwic asortyment, odnowic state zamowienie i sposob
odbioru dostawy z zastosowaniem réznych metod ptatnosci przez zew. systemy.
W ramach transformacji cyfrowej wprowadzona zostanie platforma sprzedazowa.
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Celem tych dziatan wprowadzajgcych nowoczesne i na rynku stajace sie coraz
bardziej niezbedne rozwigzania jest automatyzacja procesu sktadania zamdwien
online obejmujace rowniez zarezerwowanie dostawy do klienta.

Transformacja cyfrowa wymaga systemu usprawniajgcego proces zarzadzania i
dystrybucji oraz zapewnienia ciggtosci dostaw w modelu B2C i modelu B2B. Klienci
beda mogli zapoznad sie z ofertg, zamowi¢ asortyment, odnowic state zamdwienie
i sposob odbioru dostawy z zastosowaniem réznych metod ptatnosci przez
zewnetrzne systemy. Platforma zapewni wyjscie z ofertg nowych produktéw o
wysokiej jakosci na rynek regionalny zapewniajac wiekszy obszar dystrybucji
niezaleznie od wystepujacego ryzyka jak np. pandemia. Platforma bedzie
zawierata prezentacje produktow i bedzie funkcjonowata w przejrzystym i
intuicyjnym interfejsie.

To znaczgco zwiekszy dostepnos¢ ustug dla klientéw, zapewniajgc im wieksza
elastycznos¢ w zamawianiu positkow. Do tej pory w firmie taka mozliwosé nie byta
udostepniona klientom. Mozliwos¢ kontynuowania sprzedazy online w przypadku
ograniczen w funkcjonowaniu restauracji moze by¢ kluczowa dla utrzymania
biznesu.

Sktadanie zamoéwien online umozliwia klientom wygodne i spersonalizowane
doswiadczenie zakupowe. Klienci mogga doktadnie przejrze¢ menu, wybrac¢ swoje
ulubione dania i unikngé¢ oczekiwania w kolejkach. To pozwoli firmie budowac
pozytywny wizerunek marki i budowac lojalnos¢ klientow.

Platforma zapewni wyjscie z ofertg nowych produktow o wysokiej jakosci na rynek
regionalny zapewniajac wiekszy obszar dystrybucji niezaleznie od wystepujacego
ryzyka jak np. pandemia. Platforma zawiera prezentacje produktow.

W celach marketingowych bedg wykorzystywane media spotecznosciowe, jako
jedno z najbardziej skutecznych narzedzi pozyskania klienta w ramach i budowania
lojalnosci klientéw, kreowania wizerunku marki, monitorowania opinii,
zwiekszenia widocznosci marki. Wprowadzenie nowoczesnych narzedzi
sprzedazowych pozwoli firmie zwiekszyé swojg widocznos¢ i konkurencyjnosé na
rynku. W obliczu zmieniajgcych sie warunkéw rynkowych i potencjalnych
zagrozen, takich jak zmiany regulacyjne czy kryzysy zdrowotne, firma z platforma
internetowg bedzie bardziej odporna na ewentualne zaktdcenia dziatalnosci.
Platforma zbudowana zgodnie ze standardem WCAG 2.1.

W projekcie beda wykorzystane technologie IT oparte na TIK, w aplikacji zostang
ujete newralgiczne elementy obstugi urzadzen mobilnych w kontekscie
planowanego oprogramo. decydujgce o zmniejszeniu zuzycia energii — rozwigzania
IT GREEN ENERGY STAR.

Korzystanie z rozwigzan chmurowych (cloud computing) pozwala na lepsza
efektywnosé energetyczng w poréwnaniu do tradycyjnych systemow
serwerowych, mniejsza ilo$¢ zuzytych surowcow i generowanych odpadéow
elektronicznych.

Kwalifikacja kosztu:

Wydatek okreslony mianem , WNiP” zostat zakwalifikowany jako nabycie wartosci
niematerialnych i prawnych, z uwagi na to, iz spetnia tgcznie wszelkie wymogi
wskazane w wytycznych kwalifikowalnosci wydatkéw, tj.
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-bedzie wykorzystywany wytgcznie w firmie,

-bedzie podlega¢ amortyzacji zgodnie z przepisami o rachunkowosci,

-bedzie nabyty od os. trzecich niepowigzanych z przedsiebiorcg na warunkach
rynkowych,

-bedzie stanowi¢ aktywa Zamawiajgcego i pozostanie zwigzany z projektem oraz
pozostang w firmie przez co najmniej rok od dnia zakoriczenia realizacji projektu.
Powyzszy wydatek wptynie na podwyzszenie wartosci firmy Zamawiajgcego i
stanowi¢ bedzie jej aktywa.

4. SYSTEM IDENTYFIKACJI WIZUALNEJ — 1 SZTUKA

Strategia zapewni optymalny rozwdj marki Alma i nowej Smaki Parczewskie.
Opracowanie ma pozwoli¢ zachowac spdjny wizerunek, sposdb komunikacji i
prezentacji produktu. Odpowiedni proces komunikacyjny zapewni widocznos¢ i
dostepnos¢ ustug poprzez rézne kanaty. Marka bedzie widoczna na rynku
zapewniajac wiekszy obszar dystrybucji.

Parametry: strategia i odswiezenie marek, ksiega znaku, projekt materiatéw
drukowanych i opakowan,

Informacja dodatkowa: Opakowanie - opakowania produktéw na wynos bedg
wykonane z materiatu typu rPET (z recyklingu), co pozwoli na przedtuzenie okresu
waznosci produktow o nawet 30% oraz utrzymanie odpowiedniej temperatury do
spozycia. W procesie pakowania zostanie wykorzystana pakowarka prézniowa z
podwdjng komorg;

urzadzenie stuzace do zamykania produktéw spozywczych w worki vacum lub w
gazie obojetnym, aby przedtuzy¢ ich date spozycia

projekt platformy zam. P. 58 h

5. SZKOLENIE Z OBStUGI PLATFORMY SPRZEDAZOWEJ W RAMACH NOWEGO MODELU
BIZNESOWEGO - 1 SZTUKA

Szkolenie personelu w celu obstugi platformy sprzedazowej, tak aby jego
cztonkowie mogli wykorzystywac to narzedzie w sposéb efektywny.
Dywersyfikacja dziatalnosci o dostawe wyrobdw stanowi dla przedsiebiorstwa
zmiane organizacyjng oraz wigze sie z dziataniami innowacyjnymi nie
realizowanymi do tej pory. Zmiany te wymagaja przystosowania sie do nowych
wyzwan i dynamicznie zmieniajgcego sie otoczenia biznesowego. Zabezpieczajac
prawidtowa realizacje przedsiewziecia zaplanowano przygotowanie merytoryczne
poprzez dziatania szkoleniowe. Zespot zostanie przeszkolony w zakresie
zarzadzania zmiang i innowacjami. Zastosowane rozwigzania dajg duzg
efektywnos¢ wykorzystywania nabytych kompetencji. W ramach zarzadzania
innowacjami pod katem wprowadzania nowych ustug analizowane bedg potrzeby
klientéw uwzgledniajgc zmieniajgce sie preferencje. W programie znajdg sie
aspekty zarzadzania ryzykiem i zarzagdzania kryzysowego, ktére umozliwiajg
adaptacje do zmieniajgcych sie warunkdw. Zespdt nabedzie umiejetnosci
wiekszego otwarcia na wprowadzanie nowych rozwigzan i doskonalenie
proceséw. Pracownicy, ktdrzy zostang przeszkoleni w zakresie zarzgdzania zmiang,
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beda lepiej przygotowani do adaptacji do nowych warunkéw rynkowych i
organizacyjnych, dzieki temu przedsigbiorstwo bedzie bardziej elastyczne i zdolne
do szybkiego dostosowania sie do zmian, co jest kluczowe dla utrzymania
konkurencyjnosci i budowania odpornosci na moggace pojawic sie na rynku
kryzysy. Uczestnicy szkolen otrzymaja certyfikaty, firma otrzyma ankiety na temat
uczestnikéw oraz raport poszkoleniowy od wykonawcy ustugi. Realizacja szkolen z
zarzadzania zmiang i innowacjami bedzie istotnym elementem rozwojowym
pozwalajacym skutecznie wprowadzié¢ nowe ustugi na rynek zwiekszajac
konkurencyjnosc firmy.

Zakres tematyczny komponentu szkoleniowego obejmie:

- obstuga platformy sprzedazowe;j

- wdrazanie na rynek innowacyjnych produktow i ustug.

- zarzadzanie ryzykiem i zarzadzania kryzysowe, ktére umozliwiajg adaptacje do
zmieniajgcych sie warunkow

Szkolenie personelu w celu obstugi platformy sprzedazowe;.
Parametry: szkolenie 20 h dla zespotu 6 osdb

GWARANCJA: Wykonawca musi zaoferowaé co najmniej 12 miesieczng gwarancje na
wykonane prac wraz z petng gotowoscig techniczng na catos¢ przedmiotu zamdéwienia,
liczone od dnia nastepnego po dacie odbioru, wraz z nieodptatng (wliczong w cene oferty),
korektg w okresie gwarancyjnym realizowang w siedzibie Zamawiajgcego, przez osoby lub
podmioty posiadajgce stosowne uprawnienia. Zamawiajgcy wymaga, by w okresie gwarancji
Wykonawca $wiadczyt na rzecz Zamawiajgcego kompleksowe ustugi serwisowe i przeglady
techniczne w celu zapewnienia ciggtosci dziatania zastosowanych rozwigzan.

Minimalny zakres: Zamawiajgcy wymaga, by Wykonawca, w okresie gwarancji, zapewniat
rozpoczecie dziatan serwisowych przedmiotu zamoéwienia w miejscu dostawy w czasie nie
dtuzszym niz w nastepnym dniu roboczym od zgtoszenia awarii (czas reakcji serwisu).

Przedmiot zamdwienia musi by¢ zgodny z wymaganiami okreslonymi w specyfikacji.

Za termin catkowitego wykonania prac uwaza sie podpisanie bez zastrzezen zgtaszanych
przez strony - koricowego protokotu odbioru. Jezeli w trakcie odbioru zostang ujawnione
wady przedmiotu odbioru lub jego niekompletnos¢, strony zamieszczg je w koricowym
protokole odbioru i wyznaczg termin do ich usuniecia. W takiej sytuacji za dziert koricowego
odbioru przyjmuje sie dzien w ktérych strony podpisaty protokét usuniecia wad.

lista
dokumentow
/oswiadczen
wymaganych od

Wykonawca zobowigzany jest dostarczy¢:
1. Formularz ofertowy
2. Oswiadczenia stanowigce integralng czes¢ formularza ofertowego.

Zamawiajacy zastrzega sobie mozliwos¢ wzywania Wykonawcdéw do wyjasnien oraz
uzupetnien, co do tresci oferty jak i dokumentéw oraz dokonac poprawek oczywistych
pomytek w tresci oferty, niezwtocznie zawiadamiajgc o tym Wykonawce.

Wykonawcy
Z tytutu odrzucenia oferty oraz wynikdw postepowania wyboru najkorzystniejszej oferty
Wykonawcy nie przystugujg zadne roszczenia wobec Zamawiajgcego. Ztozona oferta oraz
zatgczniki nie podlegajg zwrotowi po zakoriczeniu postepowania.
. 1. Zamawiajgcy zobligowany jest do ponoszenia wydatkow w sposdb zapewniajgcy
wykluczenia:

unikniecie konfliktu interesdow. Przyjmuje sie, ze konflikt interesdéw istnieje wéwczas, gdy
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bezstronne i obiektywne rozstrzygniecie procedury wyboru najkorzystniejszej oferty jest
zagrozone z uwagi na wzgledy rodzinne, emocjonalne, sympatie polityczne, interes
gospodarczy lub jakiekolwiek inne interesy wspdlne z Wykonawca.

2. Przez powigzania kapitatowe lub osobowe rozumie sie wzajemne powiazania pomiedzy
Zamawiajacym lub osobami upowaznionymi do zaciggania zobowigzan w imieniu
Zamawiajgcego lub osobami wykonujacymi w imieniu Zamawiajacego czynnosci zwigzane z
przeprowadzeniem procedury wyboru Wykonawcy, a Wykonawcg, polegajace na:

a) uczestniczeniu w spotce jako wspdlnik spétki cywilnej lub spétki osobowej, posiadaniu co
najmniej 10% udziatéw lub akcji (o ile nizszy prég nie wynika z przepisdw prawa), petnieniu
funkcji cztonka organu nadzorczego lub zarzgdzajgcego, prokurenta, petnomocnika,

b) pozostawaniu w zwigzku matzenskim, w stosunku pokrewienstwa lub powinowactwa w
linii prostej, pokrewienstwa lub powinowactwa w linii bocznej do drugiego stopnia, lub
zwigzaniu z tytutu przysposobienia, opieki lub kurateli albo pozostawaniu we wspdlnym
pozyciu z wykonawcg, jego zastepcg prawnym lub cztonkami organdw zarzadzajgcych lub
organow nadzorczych wykonawcdéw ubiegajgcych sie o udzielenie zamdwienia,

c) pozostawaniu z wykonawcg w takim stosunku prawnym lub faktycznym, ze istnieje
uzasadniona watpliwo$¢ co do ich bezstronnosci lub niezaleznosci w zwigzku z
postepowaniem o udzielenie zamdwienia.

4. Z postepowania wykluczeni sg takze Wykonawcy wobec ktérych zostato wszczete
postepowanie upadtosciowe lub likwidacyjne.

kryteria wyboru
ofert:

1. Ocenie zostang poddane wytacznie oferty spetniajgce kryteria formalne, czyli takie,

ktore w petni spetniajg wymogi niniejszego zapytania ofertowego.

KRYTERIUM 1: Cena tagczna netto: waga 100

FORMULA: cena tgczna netto najnizsza ze wszystkich waznych ofert / cena taczna netto
analizowanej oferty * WAGA

Wynik zaokrgglony do dwdch miejsc po przecinku.

2. Zamawiajacy udzieli zamowienia Wykonawcy, ktérego oferta odpowiada wszystkim
wymogom zawartym w zapytaniu ofertowym i zostanie oceniona w podanych kryteriach
wyboru jako najkorzystniejsza — uzyskujac najwyzszg liczbe punktéw.

3. W przypadku odmowy podpisania umowy przez wybranego Wykonawce, Zamawiajacy
moze zawrze¢ umowe z Wykonawca, ktory spetnia wymagania zapytania ofertowego i
ktorego oferta uzyskata kolejno najwyzszg liczbe punktéw.

Istotne warunki
zZmiany umowy:

Zamawiajacy przewiduje mozliwos¢ zmian postanowien zawartej Umowy w stosunku do
tresdci oferty, na podstawie, ktorej dokonano wyboru Wykonawcy, w przypadku
wystgpienia, co najmniej jednej z okolicznosci wymienionych ponizej, z uwzglednieniem
podawanych warunkéw ich wprowadzenia.

1) Zmiana terminu realizacji przedmiotu umowy w wyniku zaistnienia przyczyn,
niezaleznych od Zamawiajgcego oraz Wykonawcy (przy dochowaniu przez niego nalezytej
starannosci) skutkujgcych niemozliwoscia lub znacznymi opdznieniami w realizacji
zamowienia a w szczegolnosci czasowy brak dostepnosci na rynku materiatéow lub urzadzen
objetych przedmiotem zaméwienia,

2) Zmiana sposobu spetnienia Swiadczenia - zmiany technologiczne, w szczegdlnosci:

a) niedostepnosc na rynku materiatéw lub urzgdzen wskazanych w dokumentacji
spowodowana zaprzestaniem produkcji lub wycofaniem z rynku tych materiatéw lub
urzadzen — w takiej sytuacji Wykonawca winien zaproponowa¢ odpowiednio materiaty lub
urzadzenia o parametrach nie nizszych niz wycofane z produkgcji, spetniajgce wymagania

’\‘ EmOWY Rzeczpospolita SFinLaJn§o»gane DF.ZEZ
- Polska nig uro.pejs 3
=-_- ODBUDOWY NextGenerationEU

Strona8:z9




KO1-RR/2025/5411.24/Alma

Zamawiajgcego;

b) pojawienie sie na rynku materiatéw lub urzadzen lub technologii nowszej generacji
pozwalajgcych na zaoszczedzenie kosztow realizacji przedmiotu umowy lub kosztéw
eksploatacji wykonanego przedmiotu umowy;

c) koniecznos¢ zrealizowania zamowienia przy zastosowaniu innych rozwigzan
technicznych/ technologicznych lub materiatowych niz wskazane w dokumentacji, w
sytuacji, gdyby zastosowanie przewidzianych rozwigzan grozito niewykonaniem lub
wadliwym wykonaniem zamdwienia,

3) Pozostate zmiany:

a) zaistnienia, po zawarciu Umowy, przypadku sity wyzszej, przez ktdra, na potrzeby
niniejszego warunku rozumiec nalezy zdarzenie zewnetrzne o charakterze niezaleznym od
Stron, ktérego Strony nie mogty przewidzie¢ przed zawarciem Umowy, oraz ktérego Strony
nie mogty unikng¢ ani ktédremu nie mogty zapobiec przy zachowaniu nalezytej starannosci;
Za site wyzszg, warunkujgca zmiane Umowy uwazac sie bedzie w szczegdlnosci: powddz,
pozar iinne kleski zywiotowe, zamieszki, strajki, ataki terrorystyczne, dziatania wojenne,
nagte zatamania warunkéw atmosferycznych, nagte przerwy w dostawie energii
elektrycznej, promieniowanie lub skazenia, pogorszenie sytuacji zwigzanej z zagrozeniem
epidemiologicznym;

b) w kazdym przypadku, gdy zmiana jest korzystna dla Zamawiajgcego (np. powoduje
skrécenie terminu realizacji umowy);

) zmiana nie prowadzi do zmiany charakteru umowy i zostaty spetniony nastepujacy
warunek: konieczno$¢ zmiany umowy spowodowana jest okolicznosciami, ktorych
Zamawiajacy, dziatajac z nalezytg starannoscia, nie mogt przewidzied.

Ponadto zmiany postanowien zawartej umowy wymagajg dla swej waznosci formy
pisemnej w postaci aneksu podpisanego przez Strony umowy.

zataczniki: | Zatacznik nr 1 — Formularz ofertowy
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